A7
WEBINAR

Martedi 13 Giugno 2023, ore 10:00 - 12:30

B2B: come vendere ad altre imprese

Grossisti, distributori, imprese e professionisti che offrono
servizi alle imprese non vendono ai consumatori finali ma a
buyer di altre imprese.

Come cambia il rapporto tra fornitore e cliente?

10:00 Introduzione

10:15 Essere competitivi nella vendita ad altre
aziende
Gianluca Celli, Founder - Strategia PMI

11:15 Le certificazioni come leva di marketing
Rudy Zanchi, Founder - Rete d'Impresa ALL
IN ONE Group
Natascia Masi, Uniter - Confcommercio

11:45 Casi Aziendali
12:15 Q&A
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https://forms.gle/QAmUAAiR7zu3xRuS7

